
【No.02】2025年度KPCスタートダッシュキャンペーンがはじまりました︕
2025年度のスタートダッシュを目的に、4⽉〜6⽉の期間で、全18支部による対抗戦を実施いたします。
新たに「業務運営指標到達会員占率」と全中会「ビジネス総合保険制度」新規稼働率の順位によるポイントを加えた内容としています。

⼀般計・⾃動⾞NF計（保険料）・新種計の増率の多寡による順位、
および「業務運営指標到達会員占率」（9項目のうち 5項目以上到
達した会員の占率）による順位、 全中会「ビジネス総合保険制度」新
規稼働率による順位をポイントに置き換え、その合計ポイント（最大
100ポイント）で順位を決定します。
※全中会「ビジネス総合保険制度」新規稼働率は、2025年度4⽉始の
会員を分⺟とし、1会員につき1件以上採契を稼働とします。
（成績分類コードはZB1）

※ポイント付与基準は、第1位から順に 20p、19p、18p ・・3p
※同ポイントの場合には、⼀般計増率の⾼い支部を上位とします。
※「業務運営指標到達会員占率」については、集計時期の関係から、 4〜5⽉末累計で判定

します。

内容

合計ポイントの⾼い上位10支部を表彰します。

表彰

（集計ニュースは4⽉28⽇より発⾏します）

優勝 8万円 第6位 1万円

準優勝 5万円 第7位 1万円

第3位 4万円 第8位 1万円

第4位 3万円 第9位 1万円

第5位 2万円 第10位 1万円

順位表彰

取組基準項目2026代手

94％以上●満期継続率（⾃動⾞）業務
品質

94％以上●満期継続率（⽕傷新）

70％以上●保険証券早期お届け率（⾃・継続）

70％以上●保険証券早期お届け率（⽕傷新・継続）

あり●代理店ホームページ【新】

15%以上●ペーパーレス（KITたぶ・マイページ・⾃動⾞団体
web）計上率（⾃動⾞）

KPI
指標

10%以上●ペーパーレス（KITたぶ）計上率（⽕災）

あり●BCP策定

80％以上●契約者携帯電話【新】

「業務運営指標到達会員占率」とは・・・
今年度より、年間販促活動は事業量目標の達成とともに「業務運営指標」の向上
につながる内容としています。
2026年度代理店手数料体系と連動し、会員毎に下記の9項目のうち、5項目以
上の「取組基準」到達を目指します。
「取組基準」は手数料ポイントが付与されるラインとなります。


